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лето–осень 2010

AdmiralEx – новые услуги и новые 
возможности. В апреле этого года компания 
Admiral Markets запустила новый проект – пун-
кты обслуживания AdmiralEx (обмен наличной 
валюты).

UMIS. Международной финансовой компа-
нией Admiral Markets и российской финансовой 
компанией UMIS было подписано партнерское 
соглашение. В результате этого возникла группа 
компаний Admiral-UMIS.

Конкурс ForexBall™ – глобальное со-
стязание трейдеров! Состязание на валют-
ном рынке Forex на демонстрационных счетах 
с использованием виртуальных денег. Третий 
Раунд начинается уже 6 сентября в полдень по 
лондонскому времени (GMT).
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Опираясь на исторические данные, можно сказать, что компания 
UMIS, работая уже более 11 лет на рынке услуг, связанных с трей-
дингом, является одной из старейших в отрасли. 

UMIS

Поскольку образована ком-
пания была в России, а точнее  — 
в Санкт-Петербурге, основным 
направлением развития было 
становление работы именно на 
территории РФ. Стоит отметить, 
что, закладывая долгосрочные 
цели и формируя основные прин-
ципы ведения бизнеса, компания 
вложила в основу работы идеи, 
которым следует и сегодня.

Много сил было положено на 
развитие финансовой культуры 
и повышение инвестиционной 
грамотности посредством про-
ведения бесплатных лекций и 

«Закладывая долго-
срочные цели и 
формируя основные 
принципы ведения 
бизнеса, компания 
UMIS вложила в 
основу работы идеи, 
которым следует и 
сегодня»

семинаров, содержание которых 
было скорее направлено на раз-
витие отрасли в целом, нежели 
на рекламу собственных услуг.

Стремление к укреплению до-
верия клиентов и сотрудников 
к качеству наших продуктов и 
услуг, готовность реагировать, 
ответственность и предсказуе-
мость во всем, что мы делаем, 
привели компанию к участию в 
профессиональном объединении 
НП КРОУФР (Комиссия по Ре-
гулированию Отношений Участ-
ников Финансовых рынков) и 
Арбитражной комиссии по раз-
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решению вопросов и споров, 
основная цель которой — опе-
ративное разрешение споров и 
обеспечение защиты прав и ин-
тересов членов НП КРОУФР и 
их клиентов.

Наблюдая отсутствие право-
вых норм в России и наличие 
таковых в других юрисдикциях, 
руководители компании всег-
да понимали высокую необхо-
димость заполнения правового 
вакуума. Именно поэтому ком-
пания выступила инициатором 
и активным участником проек-
та FX+, целью и результатом 
которого является регистрация 
проводимых сделок на бирже 
«Санкт-Петербург», что значи-
тельно повышает надежность и 
легитимность всех операций.

Усилия, направленные на по-
вышение законности деятельно-
сти в России, оправдали себя, 
клиенты компании высоко оце-
нили достижения UMIS, доверив 
нам обслуживание своих сделок. 
Существенное повышение обо-
ротов и стремление обеспечить 
высокий уровень внутреннего 
учета привели к необходимости 
внешнего аудита, который был 
проведен по итогам деятельно-
сти 2009 года. Положительное 
заключение аудиторов подтвер-

дило качество ведения бухгал-
терского учета.

UMIS и Admiral 
Markets

В развитии любого рынка 
наступает момент, когда для 
более эффективного роста не-

обходимо объединение усилий, 
создаются холдинги и группы 
компаний для того, чтобы вый-
ти на новый  уровень и показы-
вать результаты, которых было 
невозможно достичь ранее в 
одиночку.

И прежде чем сотрудничество 
в рамках различных объедине-
ний UMIS и Admiral Markets 
переросло в партнерство, про-
шло немало лет совместной ра-

Антон Тихомиров, региональный директор России и стран СНГ

«За годы развития 
обе компании на-
копили бесценный 
опыт, множество тех-
нологических реше-
ний, и наша главная 
задача – сохранить  
и объединить все 
лучшее» 
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боты над общеотраслевыми про-
ектами.

Благодаря близким взглядам 
на принципы ведения бизнеса, 
пониманию необходимости экс-
тенсивного развития и в немалой 
степени различной географии 
развития, компании пришли к со-
глашению о партнерстве.

Клиентам

За годы развития обе компа-
нии накопили бесценный опыт, 
множество технологических реше-
ний, и наша главная задача — со-
хранить и объединить все лучшее 
для того, чтобы расширить спектр 
предоставляемых услуг, вывести 
их на новый уровень качества.

В первую очередь стоит отме-
тить повышение уровня надеж-
ности и устойчивости группы 
компаний. Теперь для клиен-
тов UMIS полностью законная 
и прозрачная работа на терри-
тории РФ поддерживается по-
лученной Admiral Markets ли-
цензией и единым финансовым 
законодательством ЕС, в том 
числе новейшей директивой 
«O  рынках финансовых инстру-
ментов» (MiFID).

При взаимодействии с UMIS 
для клиентов компании Admiral 
Markets открываются возмож-
ности по регистрации сделок на 
бирже, перечислению и учету 
денежных средств на территории 
России, что значительно упро-
щает весь процесс перевода, а 
также снижает транзакционные 
издержки, а юридические лица 

могут вести учет сделок в рам-
ках налогового законодательства 
Российской Федерации.

Те, кто только начинают свой 
путь в интернет-трейдинге, смо-
гут воспользоваться наработками 
компании UMIS в области очно-
го и дистанционного обучения, а 
состоявшиеся трейдеры поуча-
ствовать в проводимых Admiral 
Markets конкурсах и подтвер-
дить свою квалификацию.

Хотим поблагодарить всех 
клиентов наших компаний за 
долгосрочное и взаимовыгодное 
сотрудничество, за отзывы и по-
желания, которые позволяют нам 
постоянно двигаться вперед!

Антон Тихомиров,
ГК Admiral-UMIS
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Пожалуй, это была лучшая 
страница в моей жизни, если го-
ворить о профессиональном пути: 
это был бесценный опыт, в том 
числе опыт работы на финансо-
вых рынках.

Меня узнавали на улицах, мне 
довелось познакомиться со  зна-
чительной частью российского 
инвестиционного  сообщества, 
представителями самых крупных 
инвестиционных домов (Ренес-
санс Капитал, Открытие, Тройка 
Диалог, Prosperity, Промсвязь-
банк, Банк Москвы БКС, Финам, 
Совлинк и т.д.), понять, как из-

нутри устроен в  отдельных слу-
чаях быт российских инвести-
ционных компаний и банков со 
всеми его недостатками и дости-
жениями. Отдельная веха — это 
работа в период текущего эко-
номического кризиса — осень 
2008 года, когда на поверхность 
вышла истинная сущность об-
щества потребления, истинное 
лицо финансовых рынков, «мор-
да капитализма».

Данная статья — это ни в 
коем случае не самолюбование, 
это и  некоторое подведение ито-
гов, и попытка приоткрыть за-

весу над таким сегментом, как 
бизнес-телевидение, и...

За эти три года (2007—2010) 
работы на РБК-ТВ была мас-
са открытий, находок, удачных 
и  неудачных шуток, прогнозов, 
выводов, прежде всего, каче-
ственно приобретенных зна-
ний. В конечном счете, устав 
от рутины и монотонности ин-
вестиционного сообщества, где 
многие стратеги и аналитики 
порой способны исключительно 
усыпить слушателя, я пытался 
разбавить материал юмором, 
сделать его более понятным для 

«Здравствуйте, в эфире программа „Рынки“. Для вас работает Констан-
тин Бочкарев». Такими словами на протяжении последних трех лет на 
первом российском (а как некоторые шутят, и единственном) бизнес-
телевидении РБК-ТВ начинался для меня каждый рабочий день.

Человек с голубого экрана
О себе, ТВ и финансовых рынках
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рядового обывателя, который, 
может быть,  о ценных бумагах 
услышал в первый раз именно 
сейчас…Шоумен во мне, может 
быть, даже вытеснил аналитика 
или экономического обозревате-
ля. Получилось так, что в ито-
ге  мне приходилоcь делать шоу  
в вечерних эфирах высокорей-
тинговой программы «Наши 
деньги», причем приходилось де-
лать многие вещи на грани фола, 
чтобы «задеть» в хорошем смыс-
ле этого слова телезрителя, ко-
торый случайно или неслучайно 
попал на этот канал.

Фактически, чтобы сделать что-
то оригинальное, нужно не  то, 
чтобы подойти к черте, которая 
разделяет черное от белого, по-
шлость от таланта, — нужно  
в какой-то момент заступить  
за нее. Это как у Достоевского, 
который, характеризуя душев-
ную структуру русского челове-
ка, говорил о том, что тому мало 
подойти к обрыву и стать на его 
краю, ему нужно наклониться и 

заглянуть вниз, чтобы лишний раз 
убедиться, что вот она, бездна,  
в которой заканчивается жизнь.

Не могу сказать, что мне нра-
вилось абсолютно все, что я де-
лал в кадре. В какой-то момент 
ты становишься заложником си-
туации, жанра, который ты себе 
выбрал, или образа, который 
себе  создал.  Но в любом случае 
мы пытались делать в том чис-
ле и шоу, нравилось это кому-то 
или нет (в большинстве случаев 
нравилось). Вообще сам вопрос 

«нравится или не нравится»  
в современном мире, в том 
числе финансовой информа-
ции, — это уже даже не вто-
рой, а третий вопрос. Я же не 
«золотой червонец», чтобы всем 
нравиться. Ко мне иногда (к сча-
стью, нечасто) подходили лю
ди, которые говорили, что им  
не нравится то, как я веду себя  
в отдельных ситуациях. Прости-
те, приходилось парировать мне, 
но вы, смотря в театре «Гамлет» 
или «Леди Макбет», не выбе-

«Отдельная веха  – 
это работа в период 
текущего экономи-
ческого кризиса  – 
осень 2008 года, 
когда на поверхность 
вышла истинная 
сущность общества 
потребления, истин-
ное лицо финансо-
вых рынков, «морда 
капитализма»

Константин Бочкарев, руководитель отдела торговли акциями
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гаете на сцену и не ругаете от-
рицательных персонажей за то, 
что они делают. Опять же, если 
это происходит, то есть если  
в отдельных случаях посред-
ством эпатажа или других при-
емов удается заставить зрителя 
реагировать на происходящее, 
высказывать свое мнение, то 
по большому счету достигается 
главная цель, которую пресле-
довал автор и режиссер, ради 
которой, собственно, все и заду-
мывалось.

Само по себе бизнестелевиде-
ние в России — это довольно-
таки новый жанр, которому едва 
больше 5 лет.

Почему я ушел 
с РБК-ТВ

Утверждение «из-за стола 
нужно выходить недоевшим» 
как никогда актуально и для 
телевидения, где невозможно 
всегда быть в авангарде или ли-
цом канала. Во-первых, нужно 
понимать, что у любого бизнеса, 
товара, да просто проекта, про-
граммы, пьесы, а следовательно, 

и телеведущего, есть свой жиз-
ненный цикл, в рамках которого 
есть и старт, и рост популярно-
сти, и пик, за которым неминуе-
мо идет спад. Нужно понимать, 
что нельзя вечно «гастролиро-
вать» с одной постановкой, ра-
ботать долго в рамках одного ам-
плуа… В конце концов в какой-то 
момент нужно дать телезрителю 
отдохнуть от себя, попытавшись 
уйти на высокой ноте. Добав-
лю, что перед уходом с РБК-ТВ  
у меня также было предложение 
о сотрудничестве с набирающим 
обороты каналом Вести24.

 С другой стороны, как это было 
в моем случае, в один прекрасный 
момент ты перерастаешь какие-
то вещи, накапливаешь большее 
количество знаний, и приходит 
понимание того, что теперь тебе 
нужно в полной мере реализовать-
ся, состояться на инвестицион-
ном поприще как инвест-банкиру 
или топ-менеджеру брокерской 
или финансовой компании. Все 
это можно назвать еще и просто 
профессиональной потребностью 
идти дальше.

Очень важный момент в карье-
ре даже не экономического жур-
налиста, а любого профессиона-
ла — это творческое развитие 

или наличие некоторого вектора, 
по которому ты идешь. Отсут-
ствие такого костяка, людей, ко-
торые бы направляли тебя в том 
или ином направлении, в итоге 
может означать творческий кри-
зис и стагнацию в работе. Лич-
но я в какой-то момент осознал 
потребность именно творческого 
развития, то есть потребность  
в тех знаниях, которые зачастую 
можно получить в театральных 
заведениях либо просто в твор-
ческой среде. Есть определенный 
набор задач, которые предстоит 
сделать, или дисциплин, которые 
предстоит изучить, чтобы иметь 
возможность просто двигаться 
дальше.

На вопрос «не будешь ли 
ты жалеть потом, что оставил 
телевидение» и ту «тусовку»,  
в которой был последние годы, 
я довольно-таки искренне про-
должаю отвечать, что «если это 
действительно мое, то рано или 
поздно, спустя годы или совсем 
скоро это обязательно проявит-
ся в той или иной форме. Что 
это будет — радио, телевидение, 
искусство, бизнес-литература, 
реклама или аналитика в но-
вом формате — это уже другой 
вопрос». Одним словом,  глав-
ное — не загадывать. Может 
быть, в моей жизни бизнес-

«Очень важный 
момент в карьере 

любого профессио-
нала  –  это твор-

ческое развитие 
или наличие некое-
го вектора, по кото-

рому ты идешь»

В гуще событий
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телевидение — это еще и не-
кий студенческий КВН, который 
нужно пережить или которым 
нужно переболеть.

Журналистика: 
за и против

Из работы на бизнес-
телевидении (РБК-ТВ) я вынес 
для себя две истины. Первая: 
бизнес-телевидение — это не-
отъемлемый инструмент работы 
с финансовой и экономической 
информацией любого трейде-
ра, управляющего, нацеленно-

го на успех. Главное в данном 
случае — понимать, что можно 
смотреть, что нельзя, кого нуж-
но слушать, кого нет. Вторая 
истина — что мир меняется,  
и журналистика в той форме,  
в которой она существовала и 
существует в РФ и за рубежом, 
во многом изжила себя.

По первому вопросу я во мно-
гом исхожу из того, что деньги 

на финансовых рынках мож-
но делать только тогда, когда  
ты имеешь конкретное преиму-
щество (положительное матема-
тическое ожидание) над осталь-
ной массой инвесторов. Это 
преимущество достигается либо 
за счет наличия четкой жестко 
регламентированной (возможно, 
механической) торговой стра-
тегии, где мы минимизируем 
человеческий фактор, в полной 
мере используя статистическое 
(математическое) преимущество 
над оппонентом. По большому 
счету, это — технический под-
ход. Либо результат достигается 
за счет того, что мы идеально 
знаем предмет, то есть понима-
ем, чем евро на данный момент 
лучше доллара, знаем, куда идут 
денежные потоки инвесторов, 
что делают центральные банки 
в конкретный момент времени. 
Или знаем, каковы основные 
отличия ММК от Северстали,  
у кого ниже себестоимость, 
кто менее обеспечен сырьевой 
базой, кто более выигрывает  
от улучшения ситуации на аме-
риканском рынке стали и кто 
дешевле или дороже к зарубеж-
ным компаниям-аналогам. Как 
вы догадались, речь идет о фун-
даментальном подходе, в рамках 
которого бизнес-телевидение и 
другие аналогичные источники 
информации играют ключевую 
роль. По правде говоря, я считаю, 
что истина где-то посередине 
между фунда-
ментальным 
и техниче-
ским под-
ходами, 
хотя я, 

скорее, предпочитаю фундамен-
тальный подход.

Что ка-
сается 
самой 
журна-
л и с т и -
ки, то я, 
ч е с т н о 
г о воря , 
как пра-
вило не в 
восторге, когда 
меня относят 
к журналистам. 
Основная проблема 
данной профессии 
заключается в том, 
что журналисты по 
своей природе — 
это люди без кон-

кретной специали-

«Деньги на финансо-
вых рынках можно 
делать только тогда, 
когда ты имеешь 
конкретное преиму-
щество (положи-
тельное математиче-
ское ожидание) над 
остальной массой 
инвесторов»

«Программа „Рынки“ 
на РБК-ТВ оказалась 

некоторым уникаль-
ным продуктом,  

где в качестве ве-
дущих оказались 

именно не журнали-
сты, а представите-

ли инвестиционного 
сообщества»
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зации, которые зачастую точно 
(детально) ни в чем не разби-
раясь, пытаются писать и осве-
щать сразу несколько тем, что  
в итоге приводит к тому, что мы 
получаем искаженную информа-
цию и некоторый антагонизм, 
или неприятие, тех же инфор-
мационных бизнес-ресурсов, по-
священных финансовым рынкам, 
со стороны профессионалов или 
представителей инвестиционных 
компаний или инвестбанков.  

В этом плане программа «Рын-
ки» на РБК-ТВ оказалась неко-
торым уникальным продуктом,  
где в качестве ведущих оказа-
лись именно не журналисты,  
а представители инвестиционно-
го сообщества (аналитики, трей-
деры, сейлзы, управляющие), 
причем с совершенно разной 
специализацией.

Почему именно 
Admiral Markets?

Многие люди могут меня  
попрекать тем, что я мог бы 
уйти в более раскрученную ком-
панию, которая у всех на слуху, 
которая по сути является круп-
ным инвестбанком, где многие 
«выпускники» просто мечтали 
бы работать. Единственно, сто-
ронники данной точки зрения 
забывают о том, что, попадая 
в такую компанию, ты в боль-
шинстве случаев становишься 
винтиком в большой инвестици-
онной машине, получая стабиль-
ность при ограниченном потен-
циале для роста. Как результат, 
спустя годы можно придти  
к осознанию того (в моем слу-
чае), что телевидение или РБК-
ТВ — это был определенный 
пик в карьере, выше которого 
так и не получилось подняться. 

Не забывайте, что «не место кра-
сит человека, а человек место».

Куда интереснее, что, как 
я считаю, актуально в слу-
чае с Admiral Markets, придти  
в компанию, которая име-
ет сильную команду, высокие 
темпы роста бизнеса, а глав-
ное — способность расти и раз-
виваться далее не только в РФ  
и бывших республиках СССР, 
но и по всему миру,  будь то 
Китай, страны Латинской Аме-
рики или Старого Света. Кото-
рая к тому же имеет потенциал 
в долгосрочном периоде вырас
ти от дилингового центра до 
инвестиционной компании или 
инвестиционного банка, что в 
конечном счете может озна-
чать для меня большие бону-
сы и бенефиции, чем карьера  
в той же Тройке Диалог, Ренес-
санс Капитале или Кит-Финанс. 
В качестве примера можно 
привести историю с акция-
ми Microsoft, которые в конце 

1970-х годов стоили «икс», а к 
кризису 2008 года подорожали в 
«игрек» раз до «100 икс». Следо-
вательно, тот, кто распознал мо-
лодую компанию как объект для 
инвестиций, не сделав выбор на 
тот момент в пользу консерва-
тивных «голубых фишек», в ито-
ге сделал состояние и обогатил-
ся. На примере Admiral Markets 
я верю в нечто похожее. 

Сразу скажу, что со многими 
представителями управленче-
ской команды Admiral Markets я 
знаком не первый год, поэтому 
для потенциальных и новых кли-
ентов мой приход в компанию 
означает то, что Admiral Markets 
не стоит на месте: компания  
развивается, старается меняться 
в лучшую сторону, идет дальше 
к новым высотам, — в общем, 
динамика есть. Кто-то, может 
быть, заметил, что последние 
два года в Admiral Markets я 
публиковал свои аналитические 
статьи по рынку Forex.

1990 1995 2000 2005 2010
0

20

40
60

Microsoft Corporation
Jun 28, 2010MSFT

«Компания Admiral Markets имеет потенциал  
в долгосрочном периоде вырасти от дилинго-

вого центра до инвестиционной компании
или инвестиционного банка»
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Что я буду делать 
в Admiral Markets 

и что получат 
клиенты компании

Я не могу сказать, что мне 
сейчас нравится абсолютно все 
в Admiral Markets. Меня как 

профессионального финансово-
го аналитика смущает то, как 
организована сейчас аналитика  
в компании, причем не только 
для русскоязычной аудитории, 
но и для англоязычной.

Тем более после слияния 
UMIS и Admiral Markets возник-
ла такая задача, как объедине-
ние двух аналитических отделов. 
В большинстве инвестиционных 
компаний аналитика — это что-
то вроде «must have» на сайте 
компании, но далеко не всегда 
реальный инструмент, который 
мог бы эффективно использо-
ваться инвестором. Соответ-
ственно, я (да и не только я) 
верю в то, что со временем мне 
удастся сделать аналитику в ГК 
Admiral-UMIS  отвечающей всем 
клиентским, а заодно и моим 
аналитическим потребностям, 

которые довольно-таки высоки. 
Но главное здесь — понимать, 
что все не делается в одночасье, 
что есть одна прекрасная форму-
ла, проверенная годами: «труд, 
талант, терпение».

Второй немаловажный мо-
мент в моей работе в Admiral 
Markets — это разработка но-
вых инвестиционных и брокер-
ских продуктов, которые могли 
бы в полной мере удовлетворить 
запросы рядовых клиентов и ин-
весторов. Не секрет, что рынок 
Forex является высокодоходным, 
но при этом самым сложным  
из всех возможных финансовых 
рынков в силу своей высокори-
скованной составляющей. Дале-
ко не каждому инвестору он мо-
жет подходить для достижения 
собственных целей, к примеру, 
для сохранения капитала, осо-

«Ближайшая цель – 
развитие направления, 
посвященного брокер-
ским услугам на миро-
вых рынках акций»
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бенно если данной цели хочет-
ся достичь за счет минимизации 
рисков.

Ближайшая цель — развитие 
направления, посвященного бро-
керским услугам на мировых 
рынках акций. Во-первых, мы 

хотим сделать 
так, чтобы аме-
риканский и 
европейский 
рынки ак-
ций были 
доступны 
всем на-
ш и м 
клиен-

т ам . 

Во-вторых, мы прекрасно по-
нимаем потребности наших ин-
весторов, обусловленные гео-
графической или региональной 
спецификой. Исходя из этого, мы 
планируем сделать так, чтобы, к 
примеру, трейдеры из Польши 
могли получить доступ как к на-
циональному рынку акций, так и 
к фондовым рынкам близлежа-
щих стран. Соответственно, для 
российского инвестора и наших 
клиентов из республик бывшего 
СССР мы предложим российский 
фондовый рынок или доступ к 
ММВБ и РТС. 

Российский
рынок акций.

Новое измерение

Тот, кто знаком с финансо-
выми рынками не по наслышке, 
прекрасно знает о том, что на 
любом рынке, валютном или то-
варном, есть моменты затишья, 
которые могут длиться месяцами 
и которые означают для трейде-
ра или инвестора очень скудные 
возможности для заработка, 
ассоциирующиеся в конечном 
счете с «просадками» или «дро-
даунами». Чтобы как-то свести 
подобные периоды к минимуму, 
а заодно решить вопрос дивер-

сификации для своих клиен-
тов, мы пошли по пути рас-
ширения линейки продуктов 
и ставки на мировые рынки 
акций (американский, евро-
пейский, российский и т.д.), 
которые в итоге хотим сделать 
доступными абсолютно для 
каждого: Admiral Markets — 
Trading for Everyone.

Ближайший шаг — это 
запуск в рамках Admiral 
Markets российского фондо-

вого рынка (акции, облигации). 
Предполагается, что в рамках 
данного продукта каждый смо-
жет получить доступ к основным 
российских биржам —  ММВБ 
и РТС, а также к LSE, где обра-
щаются депозитарные расписки 
на акции российских компаний. 
Но еще раз отметим, что мы не 
хотим совсем уж идти по прото-
ренному пути и предлагать то, 
что делают все известные ком-
пании.

Если проводить какие-либо 
параллели с  Forex, то мировые 
рынки акций, в частности, рос-
сийский, могут уступать ему в 
плане максимально возможной 
доходности, но при этом они 
несут в себе и меньший риск, 
более понятны, в том числе с 
точки зрения технического и 
фундаментального анализа. В 
то же самое время при работе 
с российскими акциями и обли-
гациями клиент Admiral Markets 
будет иметь прямой доступ 
(Level2) к российскому рынку 
на ММВБ, что поможет в значи-
тельной степени избежать воз-
можного конфликта интересов 
между клиентом и брокером, 
когда у клиента может склады-
ваться ощущение, что он играет 
против дилингового центра.

Технология 

Наличие у Admiral Markets 
лицензии FSA, иными словами, 
наш статус полноценной инве-
стиционной компании Евросою-
за, позволяет нам осуществлять 
в том числе и брокерскую дея-
тельность на рынках акций, к 
примеру, российском.

Выход на российский фондо-
вый рынок планируется осуще-
ствить через несколько крупных 

«Наличие у Admiral 
Markets лицензии 
FSA позволяет осу-
ществлять в том 
числе и брокерскую 
деятельность на 
рынках акций, к при-
меру, российском»
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российских (ТОП-3) и иностран-
ных инвестдомов, которые име-
ют свои официальные представи-
тельства или дочерние компании 
в Европе, в частности, Лондоне, 
и весьма строго регулируются 
FSA. Фактически такой партнер 
за комиссионные предоставляет 
Admiral Markets доступ к основ-
ным российским площадкам 
(ММВБ, РТС), а Admiral Markets 
уже в свою очередь занимается 

вопросами риск-менеджмента, 
определяя своим клиентам ли-
миты для совершения операций 
(выставляет плечо), ведет учет и 
документооборот клиентов, раз-
рабатывает под них необходи-
мый сервис услуг.

Основные преимущества дан-
ного рода взаимодействия с ком-
панией Admiral Markets, имею-
щей штаб-квартиру в Европе, 
подкреплены законодательством 
Евросоюза.

Конфиденциальность. Мы ●●
не раскрываем состав и лич-
ные данные своих клиентов пе-
ред  российскими регуляторами 
(ФСФР) или властями, а также 
перед своими зарубежными и 
европейскими партнерами, че-
рез которых осуществляется 
выход на российский фондовый 
рынок. При этом мы в состоянии 
обеспечить нашим клиентам их 

права акционеров, связанные с 
получением дивидендов или ис-
полнением оферт.

Налоги. Мы не являем-●●
ся налоговым агентом для тех 
клиентов, которые являются 
резидентами Российской Феде-
рации. Налоги полностью на их 
совести. При этом в отличии от 
оффшорных компаний того же 
Кипра, мы являемся инвестици-
онной компанией Евросоюза, ко-
торая куда жестче регулируется 
со стороны FSA, особенно что 
касается защиты прав клиентов 
или инвесторов. 

Многие российские инве-●●
стиционные компании не готовы 
сотрудничать, предлагая доступ 
на тот же российский рынок 
акций на уровне розницы нере-
зидентам, то есть тем же граж-
данам бывших республик СССР, 
так как не хотят нагружать себя 
излишним документооборотом, 
связанным в том числе с налога-
ми, от которого компаниям, кон-
тролируемым российскими регу-
ляторами, в частности ФСФР, 
просто не удастся уйти в таком 
случае.

Согласно действующему зако-
нодательству, продажи данного 
продукта напрямую гражданам 
РФ будут организованы через 
зарубежные (европейские) офи-
сы Admiral Markets, в частно-
сти, через ключевое подразделе-
ние компании в городе Таллин 
(Эстония), что с учетом исполь-
зуемых технологий не должно 
создать каких-либо неудобств 
российским клиентам. Продажи 
услуг, связанных с российским 
рынком акций на Украине, Бе-
лоруссии, Казахстане и других 
бывших республик СССР, будет 
осуществляться через местные 
представительства или любые 
другие офисы Admiral Markets 
в зависимости от пожеланий и 
удобства клиентов.

РТС, ММВБ — что 
выбрать? Торговать 
самому или восполь-

зоваться советом 
профессионала?

Классический 
«Интернет-трейдинг» 

или тариф «Персональ-
ный брокер»?

Как и в случае с рынком 
Forex, мы планируем предо-
ставить каждому желающему 
возможность самостоятель-
но торговать на ММВБ, когда 
все издержки клиентов будут 
сводиться к комиссионным, ко-
торые берутся с каждой сдел-
ки (трейда), а также платы за 
маржинальное кредитование 
или кредитное плечо, которая 
удерживается в том случае, 
если позиция, открытая с ис-
пользованием заемных средств, 
переносится через ночь. Со зна-
чительной долей уверенности 
можно говорить сейчас о том, 
что спустя год, в крайнем слу-
чае два, торговля на российском 
или американском фондовых 
рынках станет доступна в 
итоге через широко 
популярный тор-
говый терминал 
MetaTrader  5. 
Пока эти «свет-
лые времена» не 
наступили, в ка-
честве основного 
терминала на 
рынке 

«Мы планируем 
предоставить каж-
дому желающему 
возможность само-
стоятельно торго-
вать на ММВБ»
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акций РФ будет использоваться 
не менее популярный среди ин-
весторов Quik.

Персональный 
брокер

Отдельного внимания за-
служивает такая услуга, как 
«Персональный брокер», кото-
рую мы планируем реализовать 
в Admiral Markets. Особенно-
стью данного продукта является 
то, что за каждым инвестором 
закрепляется личный брокер, 
который делает для клиента сле-
дующее:

держит в курсе всех ключе-●●
вых рыночных новостей: клиент 
всегда может позвонить  своему 
брокеру и получить консульта-
цию по любому вопросу;

разрабатывает для клиен-●●
та индивидуальную стратегию, 
определяя, исходя из нужд кон-
кретного инвестора, как долю 
бумаг в портфеле, так и долю де-
нежных средств или облигаций 
(инструментов с фиксированной 
доходностью);

готовит для клиента тор-●●
говые идеи, иными словами, 
при поддержке аналитического 
департамента помогает выбрать 
список бумаг наиболее интерес-
ных для инвестирования;

ограждает клиента, осо-●●
бенно начинающих инвесторов, 
от необдуманных решений, фак-
тически выполняет сдерживаю-
щую функцию, вовремя останав-
ливая такого клиента;

Одним словом, сопровождает 
его во время работы на выбран-
ном фондовом рынке, способ-
ствуя становлению клиента как 
инвестора;

Немаловажный момент заклю-
чается в том, что такая услуга 

не предполагает в подавляющем 
числе случаев использование 
«плеча» или заемных средств, а 
если и предполагает по настоя-
нию клиента, то в очень ограни-
ченных масштабах.

Данная услуга будет ориенти-
рована прежде всего на тех, кто 
готов инвестировать (пришел 
на рынок) как минимум на год. 
Если клиент игнорирует данного 
рода установку, то он должен по-
нимать, что он берет на себя бо-
лее высокий риск. Естественно, 
что данного рода сервис предпо-
лагает и более высокий уровень 
комиссионных, которые инвесто-
ру предстоит выплатить Admiral 
Markets. С другой стороны, хо-
рошая услуга дешевой быть не 
может по определению, к тому 
же следует помнить о том, что 
в данном случае вся прибыль по 
счету клиента остается ему, то 
есть он не обязан ей делиться с 
брокером. То есть данный про-
дукт может обходиться в ито-
ге клиенту дешевле, чем то же 
доверительное управление, где 
вознаграждение управляющего 
складывается в том числе и из 
процента от прибыли. 

Не секрет, что некоторые 
российские и зарубежные бро-
керские компании уже давно 
пошли по этому пути. Правда, 
в большинстве случаев для кли-
ентов возникало следующее не-
удобство: так, в качестве персо-
нального брокера или «сейлза», 
зачастую выступал обычный ме-
неджер, который, по большому 
счету, обладал поверхностными 
знаниями о рынке и не имел не-
посредственного опыта по управ-
лению активами либо работы с 
данного рода клиентами. Мы как 
раз планируем сделать ставку на 
специализацию по данному на-
правлению и подготовку таких 
специалистов, которые выступа-
ли бы именно как брокеры, пре-

красно ориентируясь в ситуации 
на рынке. Собственно мне, как 
человеку, проработавшему по-
рядка трех лет с лучшими управ-
ляющими активами, брокерами, 
аналитиками на российском рын-
ке акций и предстоит лично под-
готовить сотрудников данного 
подразделения. Так, определен-
ную часть клиентов я буду вести 
лично (в общем, спешите)! 

Что касается стартового поро-
га, то для сравнения: в Россий-
ской Федерации при работе на 
фондовом рынке возможность 
пользоваться поддержкой «Пер-
сонального брокера» в большин-
стве случае доступна клиентам, 
обладающим счетом 70 000$ и 
более. Admiral Markets на первом 
этапе планирует сделать данный 
продукт более доступным, пред-
ложив его тем, кто готов инве-
стировать 30 000—50 000$.

Зарабатываете вы — зара-
батываем мы!»

Если Вы хотите узнать пер-
вым о новых продуктах Admiral 
Markets, либо высказать свои 
пожелания относительно даль-
нейшего развития раздела «Ана-
литика», мы предлагаем вам на-
писать Константину Бочкареву 
лично на электронный адрес: 
kbochkarev@forextrade.ee

Особенность услуги 
 «Персональный бро-
кер»: за инвестором 

закрепляется личный 
брокер и сопровожда-

ет клиента во время 
работы на выбранном 

фондовом рынке» 
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В  список  принимаемых  и 
предлагаемых валют входит по-
рядка 30 различных валют, и этот 
список постоянно расширяется. 
Также в спектр уже предоставля-
емых услуг входят обналичивание 
средств с кредитных карточек и 
рейсовых чеков, денежные пере-
воды Western Union.

Почему компания AM решила 
заняться обменом наличной 
валюты?

Компания AdmiralEx откры-
лась несколько месяцев назад 

и представляет собой молодую 
и быстро развивающуюся ко-
манду, целью которой является 
предоставление качественных 
и льготных услуг. Определяя 
для себя основные приоритеты 
в развитии, мы прежде всего 
ориентируемся на нужды наших 
клиентов. Поскольку существу-
ет постоянный спрос на обмен 
наличной валюты как со сто-
роны местного населения, так 
и среди многочисленных тури-
стов, львиная доля наших уси-
лий подчинена удовлетворению 
потребностей клиентов именно 

В апреле этого года компания Admiral Markets (АМ) запустила в Таллине 
(Эстония) новый проект – пункты обслуживания AdmiralEx, где всем 
уже имеющимся и всем потенциальным клиентам АМ предоставля-
ется возможность обменять наличную валюту. 

AdmiralEx – новые услуги
и новые возможности
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в этом сегменте финансовой 
деятельности. 

Каковы основные преимуще-
ства обменных пунктов AM?

Основными преимущества-
ми пунктов обслуживания 
AdmiralEx являются их до-
ступность, а также качество и 
безопасность предоставляемых 
услуг. Мы всегда рады предло-
жить выгодный клиентам, бы-
стрый и качественный сервис 
«All done in 1 minute». 

Как изменится ситуация на 
этом рынке после перехода 
Эстонии на евро?

Говоря о будущем этого биз-
неса в Эстонии, мы безусловно 
видим свою позицию на этом 
рынке, и с приходом евро мы 
планируем продолжить свое раз-
витие и экспансию. Рост миро-
вой экономики несомненно даст 
толчок к развитию многих сек-
торов экономики, в том числе и 
туризму. Тяга и любовь людей к 
путешествиям с каждым годом 
возрастает, а значит и будет 
возрастать потребность в налич-
ных деньгах тех стран, куда так 
стремятся путешественники. С 
введением единой европейской 
валюты станут укрепляться эко-
номические связи Эстонии с дру-
гими странами как внутри кон-

тинента, так и за его пределами, 
что, бесспорно, также сыграет 
свою положительную роль.

Существуют ли планы расши-
ряться географически?

Компания AdmiralEx на сегод-
няшний день оперирует 5 пун-
ктами обслуживания, три из ко-
торых находятся в старой части 
города Таллинн и еще два пун-
кта в универмагах Каубамая и 
Стокманн. Постоянно расширяя 

Владимир Брус, управляющий, член правления AdmiralEx 

«В спектр услуг 
входят: обнали-
чивание средств с 
кредитных карточек 
и рейсовых чеков, 
денежные перево-
ды Western Union»

«Постоянным клиен-
там АМ предостав-

ляется возможность 
обменять наличную 

валюту по очень вы-
годным курсам»
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услуг и сделать возможным за-
числение денежных средств на 
торговый счет и обналичивание 
валют с него во всех пунктах об-
служивания компании. Доступ к 
этой услуге мы планируем вве-
сти в ближайшее время. Также, 
в будущем, мы планируем прода-
жу золотых монет и слитков.

Расскажите немного о себе?

Я родился в городе Таллине в 
1982 году в семье инженеров. 

Получив высшее экономическое 
образование, я выбрал для себя 
это направление в жизни глав-
ным и с 2004 года начал работать 
в сфере обмена валют. Получив 
огромный опыт работы в ряде 
крупных компаний, я получил 
приглашение от АМ и горжусь 
тем, что представляю ее сейчас. 
Из своих увлечений мог бы отме-
тить любовь к спорту, очень нра-
вится путешествовать и общать-
ся с интересными людьми. 

«Получив огромный 
опыт работы в ряде 
крупных компаний, 
я получил приглаше-
ние от АМ и горжусь 
тем, что представ-
ляю ее сейчас»

свое представительство в Тал-
линне, компания AdmiralEx пла-
нирует свое развитие во всех 
регионах и странах, где уже пред-
ставлена головная компания АМ. 
Прежде всего мы выделяем основ-
ные приоритеты в странах восточ-
ной Европы.

Существуют ли какие-либо 
преимущества/бонусы/скид-
ки для клиентов AM при обме-
не наличной валюты?

Во всех конторах AdmiralEx 
предусмотрена система льготных 
курсов, где всем постоянным 
клиентам АМ предоставляется 
возможность обменять налич-
ную валюту по очень выгодным 
курсам. Например, покупка евро 
происходит по курсу 15.6010 
и продажа по курсу 15.6695. 
Льготные курсы действуют на 
все валюты, которыми опериру-
ет компания AdmiralEx.

Существует ли возможность 
для клиентов AM обналичить 
валюту со своего торгово-
го счета в одной из контор 
AdmiralEx'a?

Идя на встречу интересам и 
пожеланиям клиентов, в скором 
времени мы планируем расши-
рить спектр предоставляемых Обменный пункт AmiralEx в Эстонии
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В так называемые «медвежьи» дни можно зарабатывать на премии, 
продавая Put опцион. Компания Apple (NASDAQ: AAPL) является непло-
хим кандидатом для этой стратегии.

Apple: зарабатываем на опционах

Успех компании Apple сей-
час является ярким примером 
того, как из обычной компании, 
выпускающей обычный продукт 
(оставим в сторону потребитель-
ские свойства продуктов Apple, 
все-таки компьютер — это ком-
пьютер, а телефон есть телефон) 
можно превратиться в производи-
теля самого дефицитного товара 
в мире. Неважно, третья модель 
iPhone это, или Ipad или даже 
новый Iphone 4 — всегда про-
дажи сопровождались длинными 
очередями, а устройства разлета-
лись как горячие пирожки.

Честно говоря, когда появился 
новый гаджет от Apple, я имею 
в виду Ipad, первая мысль, по-
сетившая меня, не была особо 
оптимистичной. Казалось, что 
на этот раз маэстро Стив Джобс 
перестарался, ошибся или даже 
переборщил. Ipad казался то 
ли большим «айфоном», то ли 
маленьким «макбуком». Почти 
был уверен, что покупателями 
окажутся лишь заядлые фанаты, 
любящие все, что начинается с 
буквы i. Но я ошибся.

Впрочем, оставим разговоры 
о маркетинговых победах Apple 

и Стива Джобса в частности. Я 
хотел бы поговорить о бумагах: 
акциях и опционах на акции. 
Если посмотреть на график 1, 
то даже невооруженным глазом 
можно заметить, что рост акций 
был существенным. За какие-то 
12—15 месяцев бумаги выросли 
с 80 USD до 280 USD. Этот пе-
риод как раз совпадает с перио-
дом появления основных про-
дуктов Apple. Один за другим 
на рынок поступили сразу две 
модели iPhone и iPad. 

«Но рост отыгран, что делать 
дальше?», — скажет средне-
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статистический инвестор. Все в 
цене: и маркетинговый успех, и, 
наверное, даже вероятность вы-
хода новой линейки продуктов. 
И скорее всего, этот среднестати-
стический инвестор будет прав, 
хотя потенциал для роста у акций 
Apple еще есть. К примеру агент-
ство Standard & Poors ожидает 
роста акций до 325 USD. Теку-
щий коэффициент P/E состав-
ляет порядка 17—18, что доста-
точно дешево для данных бумаг. 
По капитализации компания не-
давно даже обогнала своего кон-
курента Microsoft. Если говорить 
о рисках, то основными рисками 
являются два: перенасыщенность 

рынка всякого рода гаджетами 
и собственно личность Стива 
Джобса, который играет ключе-
вую роль в компании. Время от 
времени у главы Apple возника-
ют проблемы со здоровьем, что 
начинает лихорадить рынки.

Впрочем, мы не будем смо-
треть на эту бумагу глазами ин-
вестора, и даже спекуляция на 
более коротких временных от-
резках — не является лучшей 
рекомендацией, хотя бумага до-
статочно «нервная»: beta=1.5. 

Разговор пойдет о продаже 
Put  опционов на эти акции. 
Обычно, как только на рынке на-
чинается медвежий тренд и ры-

нок падает на 3—4%, на рынке 
почти не остается бумаг (входя-
щих в индекс S&P 500), которые 
бы не вышли в отрицательную 
зону. И чем выше beta, тем боль-
ше спад. Так вот, на мой взгляд, 
Apple (NASDAQ: AAPL) явля-
ется неплохим кандидатом для 
выбранной стратегии. То есть в 
такие «медвежьи» дни можно за-
рабатывать на премии, продавая 
Put опцион.

К примеру, в один из таких 
дней, 29 июня, когда акции по-
сле недавнего взлета упали с 
264 USD до 255 USD, (более 
чем на 3.5%) на рынке были 
опционы августовские Put со 
страйком 200, которые могли 
принести продавцу 260 USD. За-
логи в такой сделке будут при-
мерно равны 3 000—4 000 USD, 
так что доходность от операции 
составит примерно 8%. Остает-
ся ждать 20 августа, и если цена 
останется выше 200 USD, то 
сделку можно считать удачной. 
В случае падения акций ниже 
200, брокер зачислит на счет ак-
ции и сделает спекулянта инве-
стором. Иными словами, трейдер 
станет акционером Apple и смо-
жет делить успех Стива Джобса 
в будущем. К сожалению, компа-
ния не выплачивает дивидендов, 
так что не очень подойдет люби-
телям «дивидендных акций», но 
преимуществ и так хватает.

Вообще, этот пример приме-
ним не только для акций Apple. 
Его можно применять к любым 
другим бумагам, торгующимся 
выше явной серьезной линии 
поддержки, имеющим неплохие 
показатели стоимости (valuation) 
и имеющие в основе очень хо-
роший бизнес. Иными словами, 
если хотите прикупить хороших 
акций, а ценовые уровни уже не 
те, просто продайте Put опцион.

Удачи на рынках!
Фуад Расулов

График 1

График 2
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Я пополнил торговый счет бан-
ковской картой. Через какое 
время средства поступят?

В абсолютном большинстве 
случаев зачисление средств про-
исходит в течение первого часа 
после успешного завершения 
транзакции. Однако ввиду специ
фики работы процессингового 
центра в исключительных слу-
чаях обработка платежа может 
занять до трех банковских дней. 
Поэтому, если средства не были 
зачислены на ваш торговый счет 
в течение следующего за днем 
транзакции рабочего дня, не-
обходимо связаться со службой 
технической поддержки Admiral 
Markets, которая в свою оче-
редь примет необходимые меры 
и найдет задержавшийся в пути 
платеж.

Могу ли я свой личный торго-
вый счет пополнить банков-
ской картой супруга (друга, 
родителя, корпоративной кар-
той)?

Нет. Очень часто многие схе-
мы мошенничества начинаются 
именно с того, что злоумышлен-
ники пытаются выдать себя за 
кого-то другого, представляясь 
друзьями, родственниками или 
подчиненными по службе. В 
целях повышения безопасности 
клиентов, а также в соответ-
ствии с нормами международно-
го законодательства по борьбе с 
отмыванием денег,  какие-либо 
расчеты с третьими лицами пол-
ностью исключены. 

Почему не сработал тейк 
takeprofit позиции sell, хотя 

цена и была? Почему срабо-
тал stoploss позиции sell, ведь 
на графике не было такой 
цены?

Все исторические данные на 
графиках состоят из цен Bid, 
поскольку лишь одна состав-
ляющая котировки может быть 
использована для построения 
графика торгового инструмен-
та. Необходимо помнить, что 
takeprofit и stoploss по позици-
ям Sell обрабатываются по цене 
Ask, которая выше цены Bid 
на величину Spread. Поэтому 
в ряде случаев эти ордера мо-
гут быть не достигнуты, несмо-
тря на то что график (то есть 
цена Bid) преодолевает уровень 
takeprofit, или наоборот, не до-
ходит до уровня stoploss, но ор-
дер все же закрывается.

Клиенту
на заметку
На вопросы отвечает
Александр Любовский, 
специалист отдела тех-
нической поддержки
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Он проводится с целью 
выявить того, кто сможет по-
лучить наибольшую прибыль за 

определенный промежуток вре-
мени. Лучшие игроки получа-
ют денежные призы, при этом 
общая сумма призового фонда 
конкурса ForexBall™ составляет 
50 000 USD!

Конкурсные  
сезоны ForexBall™

Конкурс ForexBall™ 2010 
состоит из четырех сезонов. 
Первые три сезона — стандарт-

ные раунды, в которых каждый 
трейдер работает с виртуаль-
ным начальным депозитом в 
5  000 USD, используя любые 
инструменты с целью получе-
ния максимальной прибыли. Ра-
бота на конкурсном счете имеет 
ограниченные временные рамки. 
Участники разделены по диви-
зионам в соответствии с геогра-
фическим регионом прожива-
ния, и соревнование происходит 
между участниками дивизиона. 
По окончанию каждого сезона 
провозглашаются победители в 
каждом сезоне.

Регистрация бес-
платная, и нет ни-
какого риска поте-
рять свои средства, 
только возможность 
выиграть наши!

Конкурс ForexBall™ – 
глобальное состязание 
трейдеров!
Международный конкурс ForexBall™ 2010 – это 
состязание трейдеров на демонстрационных 
счетах валютного рынка Forex с использованием 
виртуальных денег.
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В последнем 4 сезоне, именуе-
мом «Золотая лихорадка», для 
торговли на виртуальных демо-
счетах доступен только один ин-
струмент — GOLD. В этом се-
зоне участники не разделены на 
дивизионы и соревнуются между 
собой независимо от геграфиче-
ского положения. По заверше-
нию сезона «Золотая лихорадка» 
будут провозглашены только  
5 победителей сезона. 

В конце каждого сезона, поми-
мо денежного вознаграждения, 
победители будут автоматически 
перемещены в так называемую 
«Корзину победителей». Участни-
ки, вошедшие в Корзину победи-
телей примут участие в финаль-
ном раунде конкурса ForexBall™. 
Из нескольких тысяч трейдеров, 
принимающих участие в конкур-
се, только 100 смогут попасть в 

Корзину победителей, чтобы со-
ревноваться в финальном раунде, 
который пройдет в конце года.

Регистрация

Регистрация бесплатная, и нет 
никакого риска потерять свои 
средства, только возможность 
выиграть наши! Вы можете на-
чать соревнование в любой мо-
мент в течение сезона, поэтому 
регистрируйтесь прямо сейчас. 
И начинающий, и опытный трей-
дер может использовать эту воз-
можность как для того, чтобы 
изучить основы, так и для того, 
чтобы показать всему миру, что 
именно Вы — лучший трейдер 
вселенной!

Новый сайт – 
 новые возможности

Недавно был запущен но-
вый сайт, созданный специально 
для конкурса ForexBall™. Вся са-
мая свежая информация, анон-
сы, расписание, список участ-
ников и их результаты — все 
это вы можете найти по адресу 
www.forexball.com. Помимо все-
го этого там можно пройти реги-
страцию на конкурс, посмотреть 
свою статистику участия и поде-
литься всей этой информацией 
с друзьями в таких социальных 
сетях как Facebook и Twitter. 
Сайт работает на 15-и языках, и 
этот список будет пополняться 
и дальше. Сайт снабжен карта-
ми всех Дивизионов и списком 
стран, из которых эти Дивизио-
ны состоят. 

Являетесь ли Вы клиентом 
компании Admiral Markets или 
же клиентом какого-либо другого 
брокера, а возможно Вы просто 
новичек на рынке Forex — это 
не важно! Важно, что вы хоти-
те выиграть реальный денежный 
приз, участвуя в престижном 
конкурсе трейдеров, совершенно 
бесплатно!

Регистрируйтесь прямо сей-
час. Никаких обязательств. Ре-
альный рынок валют, реальные 
финансовые инструменты, боль-
шие скорости, высокие ставки и 
динамичная игра. Возможность 
выиграть реальный денежный 
приз, не рискуя своими деньга-
ми. И независимо от результата 
ценный опыт торговли останется 
с вами навсегда!

Третий Раунд начинается уже 
6 сентября в полдень по лондон-
скому времени (GMT).
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«Менее, чем за год деятельности в Малай-
зии, существенно увеличилась клиентская 
база компании»

Расширяя горизонты

Интервью дает Ло Чанг, ди-
ректор филиала Admiral Markets 
в Куала-Лумпуре.

Когда Admiral Markets открыл 
свой офис в Малайзии?

Офис Admiral Markets от-
крылся в тот же день, что  
и первая выставка Forex Expo 
в Малайзии — 13 Июня 2009 
года.

Какая работа проделана с тех 
пор, и сколько клиентов у вас 
сейчас?

В течение прошлого года мы 
приняли участие в нескольких 
выставках (Forex Expo в Малай-
зии и Entrepreneur Expo Melia 
Hotel), привлекая как профес-
сиональных, так и непрофессио-
нальных клиентов. Мы также 
начали предлагать денежные бо-
нусы и игровые счета для част-
ных клиентов, которые активно 
рекламируют наши услуги среди 
людей, интересующихся финан-
совыми рынками.

В нашей работе мы руковод-
ствуемся высокими стандартами 
Admiral Markets, за что получи-

«Admiral Markets в 
Малайзии сотруд-

ничает с Форекс 
Академиями в Юго-

Восточной Азии во 
имя создания близ-
ких доверительных 

отношений между 
брокерами, академи-

ями и трейдерами»
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ли широкое признание в среде 
трейдеров в Малайзии. Менее, 
чем за год деятельности, суще-
ственно увеличилась клиентская 
база компании. 

Каковы ближайшие планы раз-
вития?

В Малайзии наблюдается 
большой интерес к рынку Forex, 
и все больше и больше людей 
ищет возможность получить 
образование в этой области. 
Admiral Markets в Малайзии со-
трудничает с  Forex Академиями 
в Юго-Восточной Азии, чтобы 
выстроить доверительные отно-
шения между брокерами, акаде-
миями и трейдерами.

Более того, мы получили зна-
чительную поддержку от мест-
ных IB и, чтобы отблагодарить 
их за взаимодействие, организо-

вали конкурс, который позволит 
увеличить их доход, а эффект 
будет заметен во всем регионе 
Юго-Восточной Азии. Это будет 
способствовать созданию безу-
пречной репутации и твердых 
позиций Admiral Markets.

Каковы ключевые факторы 
успеха в этом регионе?

Ключевым фактором успеха 
Admiral Markets в регионе Юго-
Восточной Азии является спо-
собность предложить клиентам 
то, что другие брокеры до сих 
пор предложить не могут: усло-
вия торговли класса премиум и 
качество обслуживания, которое 
всегда превосходит любые ожи-
дания.

Расскажите немного о со-
трудничестве Admiral Markets 

с Форекс Академией в Синга-
пуре?

Признанный как один из луч-
ших образовательных Центров 
в Юго-Восточной Азии, Forex 
Академия в Сингапуре, со-
трудничая с Admiral Markets, 
предоставляет как частным, 
так и корпоративным клиен-
там услуги по обучению тор-
говле на рынке Forex и тем 
самым удовлетворяет растущий 
спрос на данный вид образова-
ния в регионе. Так как Admiral 
Markets является очень круп-
ным международным брокером 
и представлен во многих стра-
нах мира, все больше и больше 
Академий работают с нашими 
представительствами и обуча-
ют людей этому искусству.

Ло Чанг, директор филиала Admiral Markets в Куала-Лумпуре
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Мы рады представить 
вам нового сотрудника команды 
Admiral Markets Эндрю Джонн 
Кэролла. Он приехал к нам из 
Питтсбурга (США, штат Пен-
сильвания) и будет заниматься 
некоторыми международными 
проектами Admiral Markets. Так-
же в круг его обязанностей во-
йдет управление англоязычным 
контентом на ресурсах и комму-
никационных линиях AM.

Эндрю получил образование в об-
ласти инфотехнологий [Hempfield 

Area High School (United States), 
Information Technology College 
и Career and Technology Center 
(United States)] и до того, как 
придти к нам, работал в междуна-
родной компании, занимающейся 
электронной коммерцией.

Мы рады тому, что в компа-
нию Admiral Markets приходят 
молодые и успешные специали-
сты, чтобы развиваться и расти 
вместе с нами.

Новый сотрудник 
нашей компании

Admiral Markets • лето 2010 
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Книжная полка

И. Виленчик
«Графический анализ финансовых рынков»

С. Гребенщиков, В. Саядов
«Как делать деньги на рынке FOREX»

Книга представляет собой комплексный об-
разовательный курс по использованию, пожалуй, 
наиболее популярного и универсального метода 
прогнозирования рыночных цен. Валютные курсы, 
динамика стоимости акций, фьючерсов и других 
финансовых инструментов — вот широкое поле для 
применения современного графического (техниче-
ского) анализа. Когда вы познакомитесь с основны-
ми правилами прогнозирования ценовых графиков, 
то стремительное падение индекса Доу-Джонса бо-
лее не будет для вас чем-то неожиданным, а еже-
дневное «хаотичное» движение курсов валют, нако-
нец, обретет свой смысл! Книга написана простым 
и доступным языком, поэтому для ее освоения спе-
циальной подготовки не требуется.

Эта книга — ключ к профессиональной торгов-
ле и стабильным заработкам на рынке Forex. Ав-
торы — трейдеры с многолетним опытом работы 
на рынке Forex рассказывают о наиболее важных 
аспектах работы: психологии трейдинга, эффектив-
ных торговых стратегиях, методах технического 
и фундаментального анализа, приемах грамотного 
управления рисками и капиталом.

Книга написана практиками и для практиков. 
Все, о чем говорят авторы, «проверено на себе» и 
поможет как начинающим, так и опытным трейде-
рам избежать многих ошибок и построить свою ра-
боту на высоком профессиональном уровне. Книга 
написана простым языком и расчитана на щирокий 
круг читателей.
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Д
ля многих людей плыву-

щая яхта представляет собой ча-
рущее зрелище — плавание под 
парусом по бескрайним водным 
просторам, навстречу ветру  
и соленым брызгам, поистине 
захватывает дух. Что бы вас ни 
заинтересовало — участие ли 
в гонках или морское путеше-
ствие, — однажды попробовав, 
вы обязательно увлечетесь этим 
на всю жизнь!

Острова Ионического и Эгей-
ского морей наиболее популяр-
ны среди тех, кто стремится 
отдохнуть от шумной толпы. 
Только в Эгейском море более 
1400 островов, на многих есть 
уединенные пляжи и укромные 
бухты. Очень популярен остров 
Миконос, где ночная жизнь бьет 
ключом, контрастируя с патри-
архальным покоем живописных 
деревушек. В Эгейском море 
работает много чартерных ком-
паний.

Относительно недавно в пе-
речне предложений европейских 

Яхтинг – свобода
на гребне волны

Идеал яхты для путе-
шествий – это лодка 

подходящего раз-
мера (чтобы хватало 

места для семьи и 
друзей) с необходи-
мым снаряжением 

для безопасного пла-
вания, сравнительно 

легко управляемая.
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туристических компаний появи-
лась Хорватия. Ее тихие бухты, 
прекрасно оборудованные для 
якорных стоянок, сочетаются  
с маленькими портами и города-
ми, интересными с исторической 
и культурной точек зрения. Лю-
бителям приключений предла-
гаются переходы в Черное море 
через Босфор, здесь открывают-
ся малоизведанные районы вдоль 
российских берегов.

На юге Средиземного моря бу-
дущим исследователям многое 
обещает африканское побере-
жье. Здесь меньше островов,  
но порты и стоянки между 
Порт-Саидом (Египет) и Куэ-
той (Марокко) предлагают мас-
су интересных исторических и 
культурных памятников.

Любители развлечений могут 
поехать на Французскую Ри-
вьеру, излюбленное место от-
дыха богачей и знаменитостей! 
Сен-Тропе (Франция) и Пальма 
де Майорка (Испания) относят-
ся к числу самых посещаемых 
портов. Остров Сардиния и сто-
янка в ПортоСерво привлекают 
любителей шопинга и вечери-
нок, то же самое можно сказать  
об Ибице — одном из Балеар-
ских островов.

В магазинах итальянского ку-
рортного города Капри цены не-
много ниже, особенно в районе 
площади Умберто. Посмотрите 
Синк Терр, — жемчужину Ита-
льянской Ривьеры, тур вдоль это-
го побережья станет настоящим 
удовольствием. Из Портофино  

и Ла-Специа удобно отправлять-
ся в путь, там хорошо налажено 
обслуживание круизеров.

Средиземноморье — весьма 
комфортный район для путеше-
ственников как на моторных, 
так и на парусных яхтах. Круп-
ные порты ориентируются ско-
рее на пляжный отдых, в них, 
как правило, многолюдно, а вот 
на островах есть возможность 
отдохнуть от суматохи и рассла-
биться в уединении.

Приобретение  собственной 
яхты станет лучшим вариантом, 
если вам не нравится плавать 
на чужой, или вы не собирае-
тесь уходить под парусом далеко  
от дома, или вам нравится про-
сто «тусоваться» на ней по вы-
ходным и во время отпуска. 
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Поддерживать порядок на своем 
судне — особое удовольствие. 
Некоторые владельцы наслаж-
даются процессом обслужива-
ния яхты, возможно, и вы бу-
дете уводить свою сверкающую, 
безукоризненную лодку со сто-
янки с чувством законной гордо-
сти, под восхищенными взгляда-
ми наблюдателей на пристани.

Можно радоваться собствен-
ному круизеру и катанию  
на нем рядом с домом. Отдыхать 
на воде с семьей и друзьями  
в выходные, учиться управлять 
яхтой в разных условиях, полу-
чать официальный сертификат по 
навигации и управлению парус-
ным судном — все это составля-
ющие радости обладания яхтой, 
бонус многих шкиперов. Брать  
в аренду чужую яхту и ходить на 
ней — это не для них; эти люди 
предпочитают суету и сутолоку, 
работу в грязных джинсах, сво-
боду планирования собственной 
поездки и приподнятое настрое-
ние; они испытывают гордость и 
радость, направляясь в открытое 
море на собственном судне.

Идеал яхты для путешествий 
(если таковой существует) — 
это лодка подходящего размера 
(чтобы хватало места для семьи 
и друзей) с необходимым снаря-
жением для безопасного плава-
ния, сравнительно легко управ-
ляемая.

Большинство семей, любя-
щих путешествовать под па-
русом, без восторга относятся  
к перспективе пробиваться впе-
ред под сильным порывистым 
ветром в открытом море — им 
дорога жизнь. Такие люди пред-
почитают яхту, на которой мож-
но уютно устроиться в непогоду, 
оставив минимум людей на па-
лубе, или, лучше того, включить 
дизельный мотор под кокпитом  
и отправиться в тихую, спокой-
ную бухту.

Уход за судном

Объем работ, связанных  
с владением яхтой, зависит 
от ее типа, конструкции и ре-
гулярности использования. Уха
живать за лодкой из стекло-
пластика на воде относительно 
легко: нужно только иногда по-
чистить корпус и пройтись по 
рабочим частям. Время от вре-
мени придется относить паруса 
к специалисту для починки по-
тертых или изношенных швов, 
но проблем с этим не будет, в 
порту и на стоянке обычно есть 
мастерская. Один раз в году 
нужно вытащить лодку на берег 
для очистки и проверки подво-
дных частей; это занимает день 
или два на слипе.

Если у вашей лодки корпус 
из дерева, тогда работы будет 
больше. Солнце разрушает окра-
шенное и лакированное дере-
во, поэтому каютой и палубой 
нужно заниматься весь год.  
На крашеном корпусе нужно 
время от времени восстанав-
ливать поврежденные участ-
ки или, в худшем случае, 
при сильном износе, за-
ново красить 
весь кор-

пус. По крайней мере один раз 
в год нужно поднимать яхту  
и работать с ней в эллинге.

Одно из главных достоинств 
аренды яхты состоит в том, 
что морские путешествия не 
ограничены по времени летним 
периодом, ведь в тропиках и 

субтропиках хождением 
под парусом можно на-
слаждаться круглый год. 
Всего лишь несколь-
ко часов полета — и 
вы можете взойти на 
борт комфортабель-

ной, полностью 
оборудованной 
яхты, идти по 
к р и с т а л ь н о 
чистой воде 
и   б р о с а т ь 
якорь в жи-
вописных 
тропиче -
ских бух-
тах.

Конеч-
н о ,   н а 
арендо-
ванной 
я х т е 

Одно из главных 
достоинств аренды 
яхты состоит в том, 

что морские путеше-
ствия не ограничены 

по времени летним 
периодом
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вы будете ограничены в выборе 
маршрута, но большинство ком-
паний, дающих лодки напрокат, 
работают в интересных, необыч-
ных местах, и яхтсмен, ищущий 
развлечений во время отпуска, 
всегда сможет найти вариант от-
дыха себе по вкусу.

Вам не придется даже бес-
покоиться об управлении суд-
ном — можно арендовать яхту 
с профессиональным шкипером 
и командой.

Аренда дает еще одно преиму-
щество, а именно — снимаются 
все прозаические бытовые про-
блемы.

Обслуживание, эту вечную 
проблему владельцев яхт, берет 
на себя чартерная компания, так 
же как страховку и восстанов-
ление повреждении в случае не-
счастья.

Как правило, круизеры сдают-
ся в аренду со всеми парусными 
снастями и спасательным снаря-
жением, современным навигаци-
онным оборудованием, поэтому 
фактически все заботы сводят-
ся только к решению вопроса, 
какую одежду брать с собой,  
а в тропиках и об этом можно 
не думать.

Вопрос о том, насколько со-
поставима оплата аренды яхты  
с хлопотами, связанными с вла-
дением, зависит от многих фак-
торов, но с точки зрения удоб-
ства чартер побеждает легко и 
сразу.

Прежде чем принять оконча-
тельное решение, убедитесь, что 
лодка вас устраивает, что усло-
вия аренды соответствуют ва-
шим представлениям об отпуске 
под парусом. Если все в поряд-

ке, вам остается только прибыть 
в порт отправления.

Если вашей квалификации не-
достаточно для управления боль-
шой яхтой, нужно приглашать 
на борт команду, хотя при этом 
повысятся затраты.

В журналах по яхтингу вы 
найдете информацию о между-
народных чартерных компаниях  
и их местонахождении, в объяв
лениях указываются условия 
аренды; иногда предлагают лодки 
с командой, иногда без. Насущ-
ные вопросы можно выяснить по 
телефону или электронной по-
чте, а после этого вам останется 
только заказать билеты и ждать 
отпуска.

Используются материалы
следующих изданий:
ж. «Катера и яхты»
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Понятие джентльмен, как 
и понятие рыцарь, пришло из 
социальной истории и в своем 
первоначальном смысле обозна-
чало человека из хорошей се-
мьи, как синоним понятия «бла-
городный». 

В XVI в. в Англии так стали 
называть ту часть джентри (мел-
копоместного дворянства), ко-
торая имела право носить герб 
своего рода, но не имела титу-
ла. Классическим определением 
джентльмена в источниках той 
эпохи являлось следующее: это 
тот, кто не зарабатывает себе 

на жизнь руками, или тот, кто 
не работает руками. Постепен-
но, однако, понятие джентльмен 
стало приобретать более образ-
ное значение, связанное с типом 
поведения дворянина. В XX же 
веке данный термин стал при-
меняться по отношению к лю-
бому мужчине, чье поведение 
и этические ценности соответ-
ствовали определенному уровню 
благородства, понятия о котором 
естественным путем породила 
мораль общества.

Вернемся в XVIII век. С мо-
мента проникновения огромного 

количества представителей тре-
тьего сословия и ухода младших 
сыновей джентри в предпри-
нимательство, появляются тео-
рии «джентльменства», которые 
пытаются дать этическое, а не 
социальное наполнение данного 
понятия. Так английский писа-
тель и публицист Даниель Дефо, 
в своем трактате «Совершенный 
джентльмен» проводит различие 
между джентльменами по про-
исхождению и по воспитанию 
и образованию. По его мнению, 
именно последние и заслужива-
ют звание джентльмена. Поэто-

В английском языке термин gentleman происходит от сочетания: gentle 
«благородный» (благородного происхождения) и man «человек». 

Джентльмен жил, джентльмен 
жив, джентльмен будет жить



Admiral's • лето–осень 2010 

34

му воспитанию и образованию 
джентльмена уделяется особое 
внимание. Именно этому вопро-
су посвятил свой знаменитый 
трактат «О воспитании» бри-
танский экономист, политик и 
философ Джон Локк. 

 Итак, джентльмен хорошо 
владеет древними языками, 
историей, литературой и всем, 
что связано с античностью. Он 
стремится к благородству антич-
ных героев. Джентльмен обяза-
тельно разбирается и является 
тонким ценителем  искусства и 
живописи. Он знаком со всеми 
современными научными и фило-
софскими доктринами и может 
легко вести о них разговор. 

Главным для джентльмена 
является чувство собственного 
достоинства, которое выража-
ется в манере себя вести, речи, 
осанке, походке, жестикуляции, 
одежде. Джентльмен никоим об-
разом не может зарабатывать 
себе на жизнь физическим тру-
дом, поэтому он должен иметь 
определенные средства, которые 
зарабатываются трудом интел-
лектуальным, поэтому джентль-
мену подходит карьера юриста, 
адвоката, врача, чиновника, по-
литика, учителя, священника 
или предпринимателя. Джентль-
мен заботится о своем здоровье 
и своей физической форме — 
занятия любительским спортом 
являются каждодневным ингре-
диентом джентльменства. 

Джентльмен являет собой кол-
лективную форму мужской эли-
тарности, которая воспитывается 
в закрытых частных школах (в 
Англии такими школами были 
«публичные школы», такие как 
Итон, Винчестер, Вестминстер, 
Регби, Харроу). Здесь молодых 
людей учат умению воспитывать 
в себе характер и чувство локтя.

Джентльмену присущи спо-
койствие и уверенность в себе, 

отличающие независимого чело-
века. Он владеет собой, что 
важно в деле правления, 
ибо джентльмена готовят 
прежде всего к полити-
ческому поприщу и об-
щественной жизни. Он 
правдив, но говорить 
правду без надобности 
не станет. Он доверяет 
другим и сам вызывает 
доверие. Джентльмен 
упорен в преодолении 
трудностей, он избега-
ет какой-либо аффек-
тации. Его отличает 
немногословность и 
недоверие к слишком 
эмоциональным оценкам. 
Тактичность, выполне-
ние взятых на себя обя-
зательств, готовность 
прийти на помощь — все 
эти качества присущи 
джентльмену. Поскольку 
джентльмен готовится для 
общественной жизни, он живет, 
постоянно подчиняясь опреде-
ленным «правилам игры». Они за-
прещают пользоваться слабостью 
противника, «бить» в спорах по 
его заведомо уязвимым местам. 

Одним из важным компонен-
тов образа джентльмена явля-
ется его отношение к женщине. 
Женщина не является главным 
предметом забот джентльмена. 
Он обращает на нее внимание 
лишь тогда, когда ему необходи-
мо жениться и составить во всех 
отношениях хорошую партию. 
Для него женщина — всего лишь 
крепкий тыл, который обеспечит 
ему отдых в спокойной, уютной 
обстановке от опасностей и гря-
зи публичной жизни. Любовь его 
спокойна и дружественна, благо-
родна и обещает защиту. 

Главными ценностями в жен-
щине для него являются добро-
детель, невинность, покорность, 
мягкость, нежность, благород-

ство. Красота женщины следует 
последним пунктом. 

Таким образом джентльмен — 
это пример человека публичного, 
четко разграничивающего сферы 
жизни и деятельности по гендер-
ному принципу с дискриминаци-
онным уклоном по отношению к 
женщине. Именно так называе-
мые джентльмены создали культ 
«нежной и беззащитной», кото-
рую нужно беречь и защищать 
от подлости и ужасов внешнего 
мира.

История одного 
джентльмена

В  характере  писателя Валь-
тера Скотта (1771–1832) ужива-
лись здравый смысл, скромность 
и азарт игрока. При неудачах 
Скотт твердил: «Не вышло за 
дышло — повернем колесом» 
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или «Проиграли так 
проиграли  —  валяй 
сдавай опять» — и еще 
упорней принимался 
за работу. Здравый 
смысл помогал ему и в 
счастливые годы — со-
хранить ясную голову. 
Чем громче были по-
хвалы, тем сдержанней 
Скотт отвечал на них. 
Иоганн Вольфганг Гете 
восхищался «великим 
талантом» Скотта, «не 
имеющим себе рав-
ных», и его «всеобъ-
емлющим разумом». 
Джордж Гордон Бай-
рон звал его «королем 
Парнаса».

Сам же «великий 
шотландец» не слиш-
ком высоко ставил свои 
литературные заслуги. 
Его величали «вторым 
Шекспиром» — он не 
обольщался: «Да я не 
достоин завязывать шнурки на 
его башмаках». Но зато он счи-
тал себя джентльменом — и по 
праву. 

Во времена Вальтера Скотта 
статус джентльмена обеспечи-
вался благородным происхожде-
нием, земельными владениями, 
почетными должностями и ти-
тулами. Изначально «великий 
шотландец» мог гордиться толь-
ко своими предками — Скотта-

ми из Хардена, легендарными 
предводителями шотландского 
Пограничного края. Добить-
ся остального было делом его 
жизни. 

Скупив обширные земли на 
берегу реки Твид, в том месте, 
где обитали его предки, Скотт 
устроил богатое поместье с 
замком в средневековом духе. 

Исполнилась его меч-
та — стать «большим 
лордом», аристократом-
землевладельцем. При 
этом он еще исполнял 
почетные обязанности 
секретаря Эдинбург-
ского Высшего суда и 
шерифа графства Сел-
киркшир. Наконец, ему 
был пожалован титул 
баронета, и он стал име-
новаться сэр Вальтер 
Скотт.

Однако «великий 
шотландец» оказался 
джентльменом в самом 
высоком смысле слова. 
Его отличало не тщесла-
вие выскочки, а духовное 
благородство и добрые 
дела. Роль хозяина-
землевладельца означа-
ла для него милосердие, 
щедрость (подчас без-
рассудную), постоянную 
готовность помочь. Неж-

ный муж и отец, верный друг, 
благодетельный хозяин и работо-
датель, человек, требовательный 
к себе и терпимый к недостат-
кам других. Образ идеального 
джентльмена? (Скажем больше: 
«Идеального мужчины») Да, но 
таким Скотт и был; лорд Байрон 
и вовсе считал его «самым пря-
модушным, самым благородным 
и самым доброжелательным из 
людей».

На закуску несколько афоризмов о джентльме-
нах от публичных личностей:

Эдгар По (писатель):
Джентльмены не говорят о деньгах — джентльме-

ны имеют деньги.

Грэйс Келли (актриса):
Джентльмен — это мужчина, который всегда вы-

глядит таким вежливым, каким он бывает лишь из-
редка.

Патрисия Каас (певица):
Джентльмен — не более чем терпеливый волк.

Эван Макгрегор (актер):
Джентльмен — мужчина, который, пригласив де-

вушку к себе домой посмотреть гравюры, показывает 
ей гравюры.

Шарлот Рамплинг (актриса):
Джентльмен — мужчина, который поднимает пла-

точек, уроненный девушкой, даже если девушка не 
слишком красива.

Артур Конан Дойл (писатель):
Джентльмен — это тот, кто остается джентльме-

ном, даже имея дело с неджентльменом.

Сэр Вальтер Скотт
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